Tema 2.  Llei d’oferta i llei de demanda.

2.1. determinants de l’oferta i la demanda.

L’expressió les “forces del mercat” es refereix a l’actuació conjunta de les decisions de comprar (Demanda) i les decisions de vendre (Oferta). 

Al mercat s’hi troben els compradors i els venedors dels diferents béns i serveis; les seves interrelacions, els processos de negociació (explícita a vegades, implícita molt sovint) entre ells donen com a resultat el preu al qual s’intercanvien els béns. En el mateix procés s’hi determinen també les quantitats que s’intercanvíen.

La quantitat de cada bé intercanviada al mercat és la quantitat que el mercat accepta a un determinat preu de venda.

Els preus funcionen com un senyal que indica en quina mesura s’assignaran  els recursos productius entre les diferents activitats econòmiques (alternatives). 

Alfred Marshall (1842-1924) va expressar amb un símil molt clar que és l’actuació conjunta de Oferta i Demanda la que ens explica el preu: com els dos tallants d’unes tisores les dues forces son igualment responsables del resultat. 

La imatge més gràfica d’un mercat és una SUBHASTA. El venedor vol vendre el més car possible i el comprador vol comprar al preu més baix. Recordem: la competència (rivalitat) entre molts compradors i molts venedors d’un determinat bé fa que s’arribi a un preu que satisfà les dues parts. 

El concepte corresponent a “rivalitat” és la competència que implica que cap agent individual no té capacitat per influir en el resultat. Compradors i venedors accepten el preu que assenyala el mercat. Cap d’ells no té poder de mercat.

2.2. La llei de la Demanda: Si augmenta el preu d’un bé els compradors reaccionen reduint la quantitat comprada i al revés si el preu baixa augmenta la quantitat.

Per això la corba de demanda té pendent negatiu.

2.3. La llei de l’Oferta: si augmenta el preu al qual un bé es pot vendre al mercat augmenta la quantitat que els seus productors estan disposats a vendre. Cada productor decideix produir més i nous productors decideixen produir .

Al contrari, si baxa el preu es redueix la quantitat .

La corba d’oferta té pendent positiu.

2.4. Preu i quantitat d’EQUILIBRI 
Estudiem corbes que compleixen la llei de la demanda i la llei de l’oferta.

Hi ha excepcions que ara no veurem.   

Donades les formes respectives de les corbes de demanda i d’oferta quan les posen en un mateix pla es tallen en un sol punt que determina un preu i una quantitat on coincideixen les decisons de comprar i les de vendre.

2.5. La corba de Demanda. 

Moviments dins de la corba o desplaçaments de la corba

Quan dibuixem una corba de demanda tenim als eixos els preus (ordenades) i les quantitats (abcises). Cada punt expressa una parella de preu i la quantitat demandada a aquest preu.

La corba de demanda mostra que la quantitat demandada reacciona a les variacions en el preu “donades totes les altres característiques que es mantenen constants”.

Quan hi ha una  modificació en algún dels altres factors que influeixen en la demanda d’un bé: renda dels consumidors, gustos dels consumidors, preus dels altres béns, expectatives; es dóna un desplaçament de la corba de demanda. De fet, som davant d’una altra corba de demanda.

Cal tenir molta cura en analitzar els fets que incideixen sobre la demanda i distingir en cada cas si es tracta d’un moviment dins de la corba (només ens fixem en la relació preu-quantitat) o d’un desplaçament de la corba (entren en joc els altres factors).

És especialment interessant veure com desplacen la corba de demanda:

1) els canvis en la renda. Tots aquells béns quina demanda augmenta quan augmenta la renda son anomenats béns normals; hi ha alguns bén (aliments molt bàsics per ex.) pels que s’observa una disminició de la quantitat comprada en augmentar la renda; son anomenats béns inferiors.

2) Variacions en els preus dels altres béns. Els béns poden tenir entre ells una relació de: a) substitució si satisfan les mateixes necessitas (café i te) en aquest cas la quantitat demanda d’un bé augmenta quan puja el preu d’un seu subtitutiu i al revés;  de b) complementarietat si es demanden conjuntament (café i sucre)  

2.6. La corba d’Oferta

Moviments dins la corba o desplaçaments de la corba.

La corba d’Oferta mostra les quantitats ofertes per cada preu.

Quan analitzem la reacció de la quantitat davant de variacions en el preu veiem moviments dins de la corba d’Oferta.

Quan tenim en compte altres factors diferents que el preu som davant de desplaçaments de la corba d’Oferta.

Els altres factors que incideixen sobre la situació en el pla de la corba d’Oferta son:

a) Els preus dels factors de producció (els costos indiquen a partir de quin preu val la pena produir/vendre); si baixen, la corba es desplaça cap a la dreta. Un augment del preu del petroli (factor de producció en quasi tots els processos) desplaça la corba d’oferta cap a l’esquerra.

b) La tecnologia; una millora tecnològica desplaça la corba cap a la dreta, al mateix preu es produirà una quantitat més gran.

c) el nombre de venedors presents al mercat; una obertura al comerç internacional que permet la importació desplaça la corba cap a la dreta.

c) les expectatives; si els fabricants esperen vendre decidiran produir més, el que desp`laça la corba cap a la dreta. El pessimisme la desplaça cap a l’esquerra.

2.7. Elasticitats

El concepte d’elasticitat explica la diferent sensibilat de la Demanda o de l’Oferta davant dels elements que incideixen sobre la magnitud quantitat.

2.7.1.Elasticitat-preu de la Demanda.

  Tant compleix la llei de la demanda un bé que davant d’un petit increment del preu veu reduída notablement la quantitat comprada (aliments) com aquell bé que quan el preu augmenta bastant quasi no veu reduïda la quantitat demandada (gasolina).

Ens interessa mesurar la magnitud de la reacció.

Definim l’elasticitat-preu de la demanda com la relació entre la variació percentual de la quantitat i la variació percentual del preu. Si les dues variables es mouen amb la mateixa proporció diem que l’elasticitat-preu és igual a 1. En aquest cas la despesa dels compradors ( i per tant els ingressos dels venedors) del bé estudiat és manté malgrat hagi canviat el preu.

Càlcul de l’elasticitat: 

Per evitar el problema d’obtenir resultats diferents si mesurem pujades o baixades de preu utilitzem el “sistema del punt mig”. Aquest mètode es correcte només com a primera aproximació. En el curs utilitzarem la derivada de la funció corresponent respecte el preu elasticitat =- (dq/dp) (p/q).
Expressem l’elasticitat en termes absoluts, prescindint del signe negatiu (que correspon a la Llei de la Demanda) de manera que una elasticitat de 2 és més gran que elasticitat-preu igaul a 1,5. 

Una elasticitat menor que 1, és a dir quan la quantitat es reduiex en una proporció menor a l’increment del preu correspón a béns que tenen una corba de demanda rígida o inelàstica.

Nota: l’elasticitat-preu no és la mateixa al llarg de tota la corba de Demanda. Intuitivament comporenem que la reacció davant d’una variació del preu no és mateixa quan ens situem a nivell petotys de la quantitat comprada (part esquerra de la corba) que quan ens movem a la dreta.

L’elascitat-preu de la demanda ens explica perquè i quan té sentit reduir i o augmentar el preu de venda d’un bé. Això és especialment interessat quan tractem la intervenció de l’Admininstració modificant els preus via impostos (increment dels preu) o subsidis (reducció del preu).

Altres elasticitats:

Elasticitat renda 

Elasticitat-prei creuada, mesura la “sensibilitat” de la demanda d’un bé quan varíen els preus d’una altre bé; caldrà veure en primer lloc si l’altre bé és complementari o substitutiu.

2.7.2. Elasticitat-preu de l’Oferta
 El raonament és simètric al que hem fet per la Demanda.

Ara però, sabem que les variacions van en el mateix sentit. Caldrà observar quina capacitat té la quantitat oferta de reaccionar davant de variacions en el preu.

Hi ha béns quen tenen una oferta molt rígida: quan dificilment augmenta la quantitat que es porta al mercat encara que el preu passi estigui elevant-se (habitatge). Altres béns tenen una corba d’oferta molt elàstica, normalment quan les condicions de la seva producció permeten augmentar o reduir la quantitat facilment davant de variacions en el preu de mercat (les maduixes).  

